
        
        

        
		
Всё для рекламы
и про рекламу

Навигация по статье
SEO-аудит включает несколько уровней проработки сайтаЭтапы продвижения сайта по позициям:
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[Кейс] Космос и спутники. На 556% увеличили число посещений сайта. Продвижение сайта компании спутниковой связи Altegrosky
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В США разработали приложение, которое обеспечит передачу спутниковых сообщений на некоторые устройства Android. Эта технология использует системы 5G Modem-RF на оборудовании Qualcomm в сочетании со спутниковой группировкой Iridium для доставки экстренных сообщений.
В этом процессе участвует компания Garmin, которая добавляет поддержку с помощью своей функции для экстренных сообщений в удаленных местах, где нет покрытия оператора связи. Эта технология была создана для туристов, хотя существует множество других сценариев, в которых такие функции SOS могут спасти жизнь.
Приложения включают в себя функцию для двусторонней отправки текстовых сообщений и обмена сообщениями в чрезвычайных ситуациях. Первая партия смартфонов с этой функцией появится в 2023 году.
Клиент
ГК AltegroSky («АльтегроСкай») – ведущий российский оператор спутниковой связи, предлагающий широкий спектр телекоммуникационных решений для корпоративных клиентов, операторов связи и государственных организаций.
Задачи:
Провести аудит сайта, оптимизировать его и продвинуть в поисковой выдачи на первую страницу.
Решение:
	Изучили сферу деятельности и аудиторию клиента.
	Проанализировали сайты конкурентов.
	Составили стратегию поискового продвижения.
	Навели порядок с системами аналитики.
	Внедрили рекомендации по оптимизации и usability.
	Написали тексты для продвигаемых страниц.
	Произвели изменения кода сайта.

SEO-аудит включает несколько уровней проработки сайта
	Технический аудит сайта: мы проводим интенсивную проверку программного кода и верстки сайта, ищем вредоносные скрипты. Мы также оцениваем структуру и навигацию страницы, обращая внимание на хлебные крошки, поиск по сайту, неработающие ссылки и распределение веса между страницами. Наши специалисты дают советы по ускорению загрузки страниц, настройке перенаправлений, карты сайта и страниц ошибок 404.
	Анализ контента: оценка текстов и их ценности для посетителей; оценка оптимизации заголовков (h1-h6), мета-тегов и графических элементов.
	Внешний SEO-аудит сайта: анализ индексации сайта, настройка yandex.webmaster и google search console; проверка корректности снятия данных в yandex.metrica и google analytics; сканирование сайта на наличие ps фильтров.
	Анализ ссылочной массы: оценка качества входящих на сайт ссылок является важной частью анализа ссылочной массы. Сюда входит изучение количества и типов связей, а также достоверности доноров. Кроме того, это включает проверку упоминаний сайта в социальных сетях и блогосфере.
	Оценка поведенческих и коммерческих факторов: оценка поведенческих и коммерческих факторов сайта требует проверки корректности целей, установленных в системах аналитики, анализа показателей отказов, количества времени, проведенного на сайте, и степени просмотров. Она также включает оценку посещаемости и участия пользователей в работе сайта.

Этапы продвижения сайта по позициям:
	Подробный seo-аудит: проводим комплексное исследование вашего сайта, чтобы выявить все технические проблемы, препятствующие его успешному продвижению. Затем мы устраняем все заминки, которые могут помешать росту сайта.
	Глубокая проработка семантического ядра: подбираем максимальное количество ключевых слов для достижения более высоких позиций в поисковой выдаче, выполняем кластеризацию и распределяем фразы по целевым страницам. Мы анализируем семантическое ядро ваших конкурентов и на основе собранных данных делаем предположения о стратегии продвижения.
	Анализ конкурентов и разработка индивидуальной стратегии: оцениваем таланты и недостатки 10 ведущих компаний, разрабатывая комплексный план, чтобы сделать ваш сайт более конкурентоспособным.
	Внутренняя оптимизация: создаем целевые страницы и подразделы в ответ на ключевые запросы, пишем и оптимизируем статьи в соответствии со стандартами поисковых систем, определяем архитектуру страницы и метатеги, избавляемся от существующих технических проблем. Мы также распознаем и устраняем дублированный контент, заголовки и описания.
	Внешняя оптимизация: составляем и распространяем статьи и новостные релизы на авторитетных тематических сайтах, веб-медиа и массовых информационных платформах. Мы занимаемся исключительно приобретением естественных внешних ссылок. Такой подход помогает нам получать выгодные целевые посещения, повышать цитируемость и авторитет ресурса в глазах поисковых систем.
	Повышение эффективности продвижения и отчётность: наблюдаем за тем, как сайт входит в топ-10, отслеживаем результаты и при необходимости корректируем план продвижения. Мы постоянно усиливаем текущее ранжирование сайта и добавляем специалистов из смежных областей веб-маркетинга для получения наибольшего синергетического эффекта.

Результаты
	На 319% увеличили количество запросов в целевом топ-10.
	В 12 раз увеличили процент трафика из органической выдачи.
	На 556% увеличили число посещений.






Похожие статьи
Кейс: как настроить рекламу вебинара для риэлторов в Яндекс.ДиректРеклама без прогревов не работает: разбираем на примере кейса клиента Vitamin.toolsСоветы агентствам недвижимости от маркетологов: как увеличить продажи на примере кейсов клиента Vitamin.tools



 Хотите тоже написать статью для читателей Yagla? Если вам есть что рассказать про маркетинг, аналитику, бизнес, управление, карьеру для новичков, маркетологов и предпринимателей. Тогда заведите себе блог на Yagla прямо сейчас и пишите статьи. Это бесплатно и просто 
 Метки: Кейсы,  Продвижение сайтов 
[image: ]
Надежда СветловаВедущий специалист в агентстве optimism.ru. Работали с крупнейшими рекламодателями рунета. Рада поделиться кейсами наших результатов.
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Читайте ещё статьи по этой теме 
Кейс клиента Vitamin.tools: как выстроить воронку в Директе так, чтобы получать целевые заявки по 3 рубля Статья
Привет! Мы — командарекламной экосистемы Vitamin. tools, возвращаем до 16% с пополнения рекламы. 
Кейс клиента Vitamin.tools: как получить 6000 заявок по 585 рублей на строительстве заборов за сезон Статья
Как заработать в 2 раза больше при том же бюджете на рекламу, и настроить стабильный лидген на строительство заборов рассказывает клиентVitamin. tools— рекламной экосистемы, возвращающей до 16% с пополнения рекламы, — маркетолог Максим Аренков. 
Как ворваться в инфобиз, если воротит от успешного успеха и жизни на Мальдивах Статья
Вам тоже надоели эксперты-у-которых-всё-получается-и-они-поднялись-из-самых-низов? Нам, да.  Поэтому мы попросили нашего клиента маркетолога и продюсера Максима Алфёрова рассказать: как же продавать свои интенсивы и онлайн-марафоны, если не охота косить под Аяза. 
 Показать ещё 
Написать комментарий

войти

Отправить


Обсуждаемое 
Советы агентствам недвижимости от маркетологов: как увеличить продажи на примере кейсов клиента Vitamin.tools Статья
Первый звонок — ключевой этап воронки продаж в недвижимости и тот самый этап, где агентства теряют деньги.  Из-за неправильного входа в диалог, неумения слушать других и неправильно настроенной рекламы агентства могут терять до 100% заявок.1 
Подводные камни в продвижении через видео: 5 причин, почему опускаются руки Статья
Казалось бы, что сложного в том, чтобы сниматься в экспертных видеороликах? Можно просто говорить на камеру и выкладывать это хоть каждый день.  Но когда доходит до дела, начинают проявляться разные скрытые моменты, которые иногда полностью блокируют создание контента.1 
Как мы увеличили посещаемость ТЦ с товарами для стройки и ремонта: SEO и РК в конкурентной нише Статья
Рассказываем, как использовали SEO и интернет-рекламу, чтобы увеличить посещаемость стройцентра на 3-5% в месяц.  Ситуация усложнялась падающим спросом на рынке в категории ремонта и строительства.1 

Свежее 
Эффективная реклама во ВКонтакте на примере 2 кейсов Статья
Интересен тем, что использовалось несколько каналов продвижения.  При этом ВК дал самую низкую стоимость конверсии, но это не таргет. 
Как быстро собрать каналы для посевов/Telegram Ads с помощью ChatGPT Статья
Сбор каналов в телеграм — одна из самых ресурсозатраных рутинных задач перед запуском рекламной кампании в Telegram Ads или перед посевами.  Уверен, что те, кто проводил этот анализ, со мной согласятся. 
Как WhatsApp Business API помогает выйти на новый уровень коммуникации с клиентами Статья
WhatsApp Business API помогает вывести коммуникации бизнеса с клиентами на новый уровень и использовать все преимущества популярного мессенджера.  Эксперт edna рассказал, как с его помощью масштабировать и автоматизировать коммуникацию с клиентами. 





Возвращайте до 18% с пополнений рекламы

Рекламная экосистема Vitamin.tools


Рекламные инструменты

Гиперсегментация
 Вебинар: введение в гиперсегментацию  Кейсы гиперсегментации 
[image: Рекомендатор]
 Рекомендатор [image: Конструктор WepApp-приложений для Telegram от Wame.tools]
 Конструктор WepApp-приложений для Telegram от Wame.tools [image: Конструктор лендингов LPgenerator]
 Конструктор лендингов LPgenerator [image: A/B тестирование]
 A/B тестирование [image: Биддер]
 Биддер 
 Генератор UTM-меток [image: Нормализатор ключевых слов]
 Нормализатор ключевых слов 

ТарифыПоддержка клиентовОтзывы об экосистеме Vitamin.tools и инструментах YaglaБаза знаний
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